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Gnosjoanda i praktiken

—Jag &r anstélld och jobbar
kvall. Nar jag har lamnat bar-
nen pa skolan och forskolan
sa arbetar jag med mitt foretag
i sex timmar, innan det ar dags
att ga till jobbet. Jag jobbar

en hel del med féretaget pa
helgerna ocksa, sager Hakan
Béttcher.

Hakan ér sedan borjan av aret upp-
finnare och egen foretagare. Han har
uppfunnit ett lekhus i plast, med fyra
rum. Produkten &r fiardig och just nu
arbetar han med att marknadsfora och
sélja det.

DROMMEN SOM DRIVKRAFT

— Det har varit en drém foér mig, som
for manga andra, att ha en egen verk-
samhet vid sidan av jobbet.

Hékan Béttcher var vél férberedd nér han fick
idén till sitt féretag.

For nagra ar sedan borjade
Hékan lidsa bocker om eko-
nomi, innovationer och fore-
tagande. Ett 20-tal béicker
sammanlagt. [ en av bocker-
na fick han radet att for att
forbéttra ekonomin beho-
ver man en egen verksam-
het. Pengarna fran verk-
samheten kan man sedan
investera och fa att viixa.
Nir Héakan fick sin idé var
han vil forberedd.

FORSKOLAN UPPMUNTRADE
Egentligen var det personalen pa sonens
torskola som kom med idén om att
starta ett foretag. Hakan beréttar:

— Jag hade gjort ett hus av wellpapp
till mina barn. De dlskade det, sa jag tog
med det till forskolan for att fler skulle
fa nytta av det. Barnen dér gillade det
ocksa och personalen tyckte jag skulle
starta ett foretag. De hade aldrig sett
en liknande produkt. Sagt och gjort.
Nu finns lekhuset KRYPIN pa mark-
naden.

REKLAMBYRA OCH REVISOR

Fast riktigt sa latt var det inte. Forst
tittade han runt pa marknaden for att fa
bekriftat att produkten verkligen inte
fanns. Sedan skissade han pa utseende
och matt, valde material och kontak-
tade plastforetag. Han registrerade pro-
duktens namn och ett féretag. Direfter
sokte och fick huset CE-mirkning, han
kontaktade en reklambyréd och nu har
han skaffat en revisor.

— Tidigare malde det i bakhuvudet
om jag gjorde ritt med alla papper,
med revisorn kan jag nu fokusera pa
att siilja, férklarar Hakan.

— Det som har varit s fantastiskt ar
att alla varit vildigt hjalpsamma. Fore-
tagen har tagit sig tid och de har slussat
mig vidare nir de inte kunnat hjélpa
mig, ibland till konkurrenter. Ingen har
behandlat mig som liten och ointres-
sant. Det har gett mig energi att jobba
vidare. Gnosjoanda i praktiken, sdger
Hakan med ett leende.

BOLLPLANK
ALMI och Virnamo Néringsliv AB har
fungerat som bollplank for Hikan.

— Familj och vianner har forstas stillt
upp men det dr inte alltid de har forstatt.
Da var ALMI och Virnamo Niringsliv
helt oviirderliga. Att de har trott pa mig
har stirkt mig i mitt arbete, séiger han.



